ASPECTOS SOCIO-ECONOMICOS DA INFORMALIDADE
NO SETOR COMERCIAL DE PASSO FUNDO: UMA
ANALISE DO FATOR MAO-DE-OBRA«

Marco Antonio Montoya'
Gelmari Vassoler Marcante?

SINOPSE

O presente artigo estima a magnitude da informalidade no Municipio de Passo Fundo,
RS, discute suas causalidades e caracteristicas sécio-econdmicas. Assim, o estudo parte do
suposto que era cidades do interior de médio e pequeno porte, o crescimento da informalidade
nao esta necessariamente associados aos niveis de desemprego, mas sim ao arrocho salarial e
ao sub-emprego.
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1 INTRODUCAO

A informalidade, em constante expansao na economia brasileira, nos ultimos 15
anos, chama atengao sobre o modo como ela esta inserida na chamada economia
formal do pais. Contudo, a nao existéncia de dados estatisticos, e a falta de um corpo
tedrico integrado, que trate do assunto, dificultam, em nao poucos casos, uma
visualizagdo clara desse fendmeno, dando espago para a especulagdo sobre sua
magnitude.

A esse respeito, alguns estudos isolados da informalidade brasileira, como os do
IBGE, mostram que esse setor representa 12,94% do PIB. Martone C. & Mello Flores
L. ampliam esse percentual para 30%. Para Terkoski R., Nébrega M. e Mello Flores
de Lima, representa em torno de 40% Barrizzelli N. e Ramos C. sustentam que o

* Texto baseado na Monografia de curso de Economia, intitulada "A Economia Informal de Passo Fundo.";
apresentada em dezembro/92, na Faculdade de Economia e Administragao da Universidade de Passo Fundo.
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setor significa 50% do PIB. Finalmente Almiro A. especula uma cifra em torno de
60% (apud PRADO, N., 1991,p.39).

Ainda que essas estimativas mostrem-se divergentes, visto responderem a
metodologias e conceitualizagoes diversas, existe o consenso geral de que, quanto
maior a crise econdmica, maiores sao os niveis de desemprego e, conseqiientemente,
maior a informalidade. Cumpre observar que esses trabalhos, como tantos outros,
tiveram como base de estimativa os centros metropolitanos que permitem, dado o
tamanho do mercado, um enfoque geral da informalidade no pais. Entretanto, as
caracteristicas s6cio-economicas, apresentadas por esses centros, divergem das
apresentadas por centros com populagoes de pequeno e médio-porte, o que implica
ajustes econdmicos diferenciados para o setor informal.

Nesse contexto, independente da participacao da informalidade na economia
brasileira, este trabalho analisa, no interior do Rio Grande do Sul, Planalto Médio, o
municipio de Passo Fundo, que, nos altimos 50 anos, constituiu-se num pélo regional
de desenvolvimento.

O mercado de trabalho deste municipio apresenta uma populagao
desempregada de 13%. Em fun¢do desse fator ocioso, associado ao consenso geral de
que, quanto maior o desemprego, maior o tamanho da informalidade, seria de se
esperar que a economia informal abatesse a necessidade de empregos no municipio,
o que nao se verifica.

Levantou-se, entdo, a seguinte hipétese: "Em cidades do interior, de médio e
pequeno porte, o crescimento da informalidade nao esta necessariamente associado
aos niveis de desemprego, mas sim ao arrocho salarial".

Nesse sentido, este trabalho pretende demonstrar, entre outros aspectos, que no
municipio a informalidade em sua maioria é um veiculo de complementa¢io da
renda de pessoas que possuem um trabalho formal e nao a busca de um novo
emprego, que abata o desemprego existente em Passo Fundo.

Pretende-se, em vista disso, elaborar uma analise sécio-econdmica do setor
informal, inserido no comércio urbano de Passo Fundo. Isso porque este setor, em
termos de participagdo relativa de renda, representa 61,97% da economia
passofundense.

O estudo, inicialmente, analisa de forma sucinta a participagao relativa da
informalidade na economia do municipio. Em seguida, caracteriza as atividades do
comércio de confecgbes, de géneros alimenticios, de artigos trazidos do Paraguai etc,
apresenta alguns aspectos sécio-econémicos do informal, para entdo discutir e inferir
algumas particularidades do comércio urbano de Passo Fundo. Por ultimo, em
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relagao aos niveis de renda e tipos de atividades informais, analisa sua organiza¢ao
laboral.

2 METODOLOGIA

O presente estudo é de natureza exploratéria. Todos os dados utilizados sao,
portanto, de carater primdrio. Em virtude de nao haver, na atualidade, um modelo
tedrico integrado que envolva a andlise da economia informal, inicialmente se
confeccionou um conceito econdémico sobre informalidade para fins de delimitar a
magnitude desse setor.

No caso de Passo Fundo, para fins de discussao, estimou-se o tamanho do
mercado informal através de um indice médio ponderado das metodologias
aplicadas pelo IBGE, Martore, Melho, Flores, N6brega, Barrizzelli e Almiro, no
Brasil. Se bem que esta sistematica seja extremamente simples na sua concepgio e
operacionalizagdo, este instrumento objetiva, especificamente, desmistificar a
magnitude do mercado informal passofundense, que, de forma erronea, ¢
identificado a primeira vista, com os "camelds".

Dado o desconhecimento real da populagao envolvida no setor, para determinar
o perfil economico dos individuos envolvidos na informalidade, utilizou-se a técnica
de amostragem acidental ou de conveniéncia nao probabilistica, ja que a populagao,
em funcao do giro econémico, é bastante homogénea. Assim, as particularidades da
informalidade urbana de Passo Fundo, nas atividades de comércio de confecgoes,
artigos do Paraguai, géneros alimenticios e perfumarias estdo representadas, neste
texto por 77 familias, entrevistadas em setembro e outubro de 1992.

3 A CONCEITUALIZACAO DO SETOR INFORMAL

O conceito de informalidade, em seus primérdios, foi delimitado sob o contexto
do ciclo de produgio. Nesse ponto de vista, caracterizavam-se estabelecimentos
informais como aqueles centros de produgio em que a organizagio produtiva
apresentava pouco capital, com tecnologias intensivas no fator trabalho, constituidos,
em geral, por membros da familia. No fundo, este conceito, segundo Cacciamali, M.
C. (1980, p.14) ¢ apresentado como uma categoria analitica alternativa a dicotomia
de setores modernos tradicionais - utilizada em modelos de desenvolvimento

Al

3 o . . .
Entendendo-se por "camelds" todos os individuos que deambulam na cidade, expondo em locais especificos
mercadorias de origem desconhecida.
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econdmicos - e conceitos de subemprego, isto €, de subtilizagaio ou baixa
produtividade de mao-de-obra.

Entretanto, esta visao sobre o setor tradicional, segundo Prealc (1978, p.65), é
contraditéria, na medida em que ndo necessariamente o uso do fator produgao/mao-
de-obra, intensivo no setor produtivo, implica ineficiéncia, dado que em paises
subdesenvolvidos o uso desse fator é muito mais eficiente do que em paises
desenvolvidos. Cumpre observar, ainda, que os argumentos existentes sobre
informalidade tém se desenvolvido tanto e em tantas dire¢oes, que a simples
existéncia de empresas ou pessoas que nao se encaixem no marco tradicional sao
consideradas como um simbolo de informalidade, o que causa distor¢oes conceituais
sobre o tema e acarreta denominagoes variadas como economia oculta, subterranea,
submersa, paralela, negra, nao oficial, entre outras, usadas para referir-se a economia
informal.

Nesse contexto, para fins deste trabalho, definiu-se a informalidade como "um
processo pelo qual os agentes econdémicos criam um espago paralelo, que esta
inserido no mercado formal, frente a ineficiéncia do sistema de mercado de suprir
suas necessidades basicas, como, por exemplo, emprego, rentabilidade e
produtividade".

Entendem-se, como agentes econdmicos, as pessoas naturais e juridicas que
atuam no mercado e visam a niveis de renda.

Este conceito, por sua natureza, assinala que a informalidade nasce como um
processo simultaneamente dinamico e estdtico. O processo dinamico aponta a auto-
geracdo de sua prépria organizagao produtiva; e o processo estitico aponta
deficiéncias existentes do sistema de mercado (entendendo-se, como mercado, o
produto final dos diferentes modelos de desenvolvimento implementados no pais),
perante as expectativas dos agentes econodmicos, por melhores niveis de bem-estar
social.

Nessas circunstancias, sao informais todas as atividades econdmicas que nao
possuem registro, nao pagam impostos € nao aparecem nas contas nacionais.
Incluem-se, entre elas, pequenas e grandes empresas, lojas e oficinas e, sob o ponto
de vista de ocupagbes, siao incluidos trabalhadores autéonomos ou liberais,
empregados sem carteira assinada, empregadas domésticas, vendedores e biscateiros
em geral.
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4AS  TENDENCIAS INTERSETORIAIS DO SETOR INFORMAL
PASSOFUNDENSE

Numa andlise sucinta da participagao relativa da informalidade na economia
passofundense, verifica-se que o alcance de sua inser¢do, na economia formal,
acompanhou a evolugao relativa da renda interna por setores, no municipio, na
década de 80 e inicio de 90.

Pode-se perceber, no qiiinqgiiénio 80-85 (tabela 1), que a participagao relativa da
renda interna do setor agropecudrio e industrial incrementou-se de 10,23% para
23,61%, e de 31,01% para 32,28%, respectivamente. Pelo contrario, o setor terciario
decresceu levemente de 58,76% para 44,11%. Concomitantemente a este processo,
no mesmo periodo, a participagdo relativa do setor informal (tabela 2), em relagao ao
setor formal, apresenta as mesmas tendéncias, com diferentes percentuais; da
agropecuaria, 2,71% para 7,40%, da industria, 7,48% para 10,11% e de servigos,
14,17% para 13,82%. Entretanto, no segundo qiiinqiiénio 85-90, as tendéncias das
tabelas 1 e 2 novamente coincidem. Mas, desta vez, o setor agropecuario e industrial
decrescem e o setor de servicos cresce.

Tabela 1 - Composi¢ao relativa da renda interna de Passo Fundo. Periodo

1980-1990
Anos Agropecuario IndUstria Servicos Total
1980 10,23% 31,01% 58,76% 100%
1985 23,61% 32,28% 44,11% 100%
1991(a) 12,27% 25,18% 61,95% 100%

Fonte dos dados brutos: Renda Interna - Municipal 1939-1980 (1986). Porto Alegre. FEE.

A esse respeito, o sentido dos dados nao s6 assinala uma evolugao quantitativa
da informalidade, mas também uma evolugio qualitativa, ja que sua importancia, em
relagao ao total da renda interna do setor formal no municipio, teve um incremento
sustentado de 24,36% até 38,55%, no periodo de 1980-1990.

Em relagao ao espago econoémico da informalidade (tabela 2), os dados surgiram
a partir de 1985, numa transferéncia relativa do setor agropecuario e industrial para
o setor de servigos - o que faz sentido - ja que este Gltimo representa 61,95% da
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economia passofundense. Isso permite concluir que o setor terciario, em fungao de
seu porte municipal e regional, ¢ um mercado atrativo para a economia informal’.

Esse panorama do setor informal ndo necessariamente é uma particularidade de
Passo Fundo, mas, sim, um caso generalizivel para o Estado e o Brasil. Chama a
atengdo, porém, a grandeza descrita da economia informal que, segundo o indice
médio ponderado das estimativas do IBGE, Martore, Flores, Ternoski, Barrizzelli e
Ramos, aplicadas a Passo Fundo, envolve, no periodo de 1980-1991, em torno de
47% da populagao economicamente ativa (PEA). Isto significa uma média de 23.986
pessoas no Municipio (Tabela 3). Magnitude essa, maior que o total da populagao do
Municipio de Marau, o dobro do Municipio de Sarandi, a metade do Municipio de
Carazinho.

Tabela 2 - Composigao relativa da geragao de renda do setor informal em relacao a
renda interna de Passo Fundo. Periodo de 1980-1990

Anos Agropecuario Industria Servigos Total
1980 2,71% 7,48% 14,17% 24,36%
1985 7,40% 10,11% 13,82% 31,33%
1991(a) 4,96% 9,71% 23,91% 38,58%
Média Acumulada 5,02% 9,10% 17,30% 31,42%

Fonte: Dados da Pesquisa em base ao indice médio ponderado do IBGE,
Melho, Flores, Nébrega, Barrizelli e Almiro.

Esse dado, inicialmente, ¢ alarmante e, em determinado momento, desperta um
sentimento de incredulidade. Isso deve-se ao fato de que, a uma primeira observagao
das atividades informais, percebem-se os camel6s, o jogo do bicho e as vendas sem
notas. Mas por meio delas, é importante assinalar, o setor informal ¢ vago e
superficial no contexto sécio-econdmico do Municipio, do Estado e do Pais.

Na verdade, pode-se inferir, através da tabela 3, que o contingente populacional
informal do Municipio esta composto, em sua maioria, por profissionais liberais e
empresarios que nao dao nota e sonegam impostos e por trabalhadores com carteira
assinada, que fazem "bico". Esta afirmacao fica refor¢ada porque, considerando a
populagiao ocupada passofundense, em torno de 45,9%, sao pessoas (20.414) com

* Ver Montoya, M. (1993, p. 47). O autor menciona que o municipio de Passo Fundo, como capital regional,
apresenta-se como um centro de concentragio espacial do desenvolvimento, realimentado-se através da
transferéncia de renda dos municipios vizinhos, via setor tercidrio, isto ¢, através dos servicos hospitalares de
educacgao em todos seus niveis, mais especificamente universitdria, e do comércio varejista, este ltimo com
mais énfase, a partir de 1980.
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atividades formais propriamente ditas,5 o que significa que 54% da populagao, que
tem um trabalho formal (44.401), exerce algum tipo de atividade informal, que nao ¢é
contabilizada na renda interna do Municipio, nem no produto nacional bruto do
Pais.

Evidentemente, poder-se-ia contra-argumentar que grande parte da populagao
desempregada faz parte da populacao informal; conseqiientemente, a populagao
formal, envolvida com atividades informais, baixaria sua participagao, na populagao
ocupada de 54% (44.401 pessoas), para 39% (37.767 pessoas). Contudo, ainda com
essa diminui¢do de 15%, fica evidente que o niimero de pessoas com dupla atividade
formal e informal é extremamente grande, perante a populagao ocupada.

Tabela 3 - A inser¢ao do fator mao-de-obra informal de Passo Fundo no setor formal.
Periodo 1980-1991

Anos PEA Populacao Pop.Formal Populacao Popul. Formal Ocupada
Desempregada Ocupada Informal Propriamente Dita
1980 46.621 6.061 40.560 21.912 18.648
1985 49.839 6.479 43.360 23.424 19.936
1991(a) 56.648 7.364 49.284 26.624 22.660
Média Acumulada 51.036 6.634 44.401 23.986 20.414
Fonte dos dados brutos: Genso Demografico 1980 IBGE, Censo 91. Resultados Preliminares (1992)
IBGE.

Nota: Dados estimados em funcio da tabela 2.

Nessas circunstancias, seria erréneo pensar que todos os que praticam atividades
informais sdao "camel6s", posto que esses s6 se apresentam com participagoes
marginais no setor. Realmente, a dupla atividade, é realizada por pessoas que nao
tributam. Assim, a falta de um sistema tributério eficiente e a pouca transparéncia da
alocacao desses recursos por parte do governo dio margem, de alguma maneira, a
uma "cumplicidade" e a uma auto-desculpa entre os informais, para evadir os
impostos, constituindo-se, assim, esse tipo de atividade informal em um "segredo
conhecido de todos". Em outras palavras, vale dizer que "quem pode mais fugir da
carga impositiva, chora menos".

A distribui¢ao desse contingente populacional com capacidade de trabalhar, no
periodo de 1980 a 1991, assinala que o setor servigos aglomera um ntimero maior de
informais, quando comparado ao setor agropecudrio e industrial, tanto individual
quanto coletivamente (tabela 4).

” Essas pessoas sdo em sua maioria assalariados cujas obrigacdes tributdrias sdo recolhidas na fonte.
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Nessa composigao, o setor urbano (industria e servigos) representa 84,44% da
populacdo informal, o que faz sentido, ja que este setor, em termos relativos, é
responsavel pela geragio de uma renda interna que representa 87,13%. Embora a
andlise, implementada a seguir, aborde o setor servigos, que representa 55,17% da
populacdo informal, as particularidades discutidas no setor urbano servem de base
para um conjunto de inferéncias sobre o perfil da economia informal de Passo
Fundo.

Tabela 4 - Estimativa da populagao informal de Passo Fundo em relagdo a sua
populagao economicamente ativa (PEA) por setores e total. Periodo 1980-
1991. (Ntimero de pessoas)

Anos Agropecuario Indistria Servigos Total
1980 2.242 6.795 12.875 21.912
1985 5.530 7.562 10.332 23.424
1991(a) 3.426 6.704 16.424 26.554
Média Acumulada 3.733(a) 7.020 13.210 23.963
Composicao Relativa 15,58% 29,29% 55,13% 100,00%

Fonte: Estimativa em base das tabelas 1, 2 e 3.
(a) O dado estimado considera a Estrutura Politica do Municipio anterior ao tltimo movimento
emancipatério municipal (1992).

5 CARACTERISTICAS SOCIO-ECONOMICAS DA INFORMALIDADE NO
SETOR COMERCIAL DE PASSO FUNDO

A crescente expansao das atividades informais no Municipio apresentam
caracteristicas  s6cio-econémicas  diferentes daquelas dos grandes centros
metropolitanos. Com uma participacio média de 31,42% relativamente a renda
interna, o setor informal nao invade as avenidas da cidade, nem ocupa grandes
espagos fisicos nas pragas principais, como se verifica nos centro metropolitanos.
Cabe investigar, entdo, em que espago atuam os informais.

Sabe-se que o grande contingente de informais no municipio encontra-se entre
os chamados profissionais liberais ou auténomos, cujo principal objetivo ¢
simplesmente um maior montante de renda disponivel, seja para o consumo,
poupanga ou investimento. Entretanto, esses individuos nao sao faceis de identificar.
Estao em toda parte e ninguém os pode ver, no entanto atuam gerando renda.

Os casos que mais chamam atengdo sao os de individuos que geram sua prépria
fonte de emprego, muitas vezes sem um capital inicial, isto é, com um capital
insignificante, se comparado ao exigido por empreendimentos formais.
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Considerando que o objetivo deste item ¢ caracterizar os aspectos sécio-
econdmicos informais em Passo Fundo, inicialmente eles foram classificados, em
funcdo de suas atividades, em cinco grupos6: Confeccdes, Artigos do Paraguai,
Géneros Alimenticios, Perfumarias e Cosméticos, Outras Atividades.

E comum que, esses setores sejam avaliados levando em conta grau de
escolaridade, faixa etdria, sexo e origem de nascimento do individuo que atua nesse
segmento da informalidade, com o objetivo de atribuir-lhe caracteristicas.
Caracterizado o individuo, se discutira seu nivel de renda e as causas da
informalidade em Passo Fundo. E o que se fara na continuacio deste trabalho.

5.1 Sexo, Grau de Escolaridade e Faixa Etaria

O processo amostral implementado revelou que esta atividade tém maior
expressao junto ao sexo feminino, ja que, do total de pessoas entrevistadas, 70,13%
sao mulheres.

Isso talvez se explique pelo fato de que para o sexo feminino a informalidade
nao sé surge como uma opg¢ao que lhe permite conciliar o trabalho doméstico com a
sua produc¢do, mas também reflete, de alguma forma, um processo discriminatério
do mercado laboral.

5 Para melhor visualizagdo da informalidade, as atividades, consideradas neste estudo, foram subdivididas em
cinco grupos. A natureza desta divisio obedece ao tipo e género dos produtos, a sua origem e ao valor
agregado que o informal incrementa. Assim, 0 COMERCIO DE CONFECCOES caracteriza-se por individuos
que viajam, dentro do estado ou se deslocam a outros estados, com a finalidade de comprar artigos,
geralmente destinados ao mercado feminino. A forma de comercializagio deste grupo de mercadorias ¢é
ambulatéria e os comerciantes sio denominados "sacoleiros"; em alguns casos, possuem "estabelecimento
comercial" em suas préprias residéncias. O COMERCIO DE ARTIGOS DO PARAGUAL sendo um comércio
ambulatério, sua caracteristica fundamental encontra-se na exposi¢io das mercadorias que comercializam. As
mercadorias que dio giro ao negocio sio oriundas do Paraguai. O COMERCIO DE GENEROS
ALIMENTICIOS, apresenta-se como um grupo de atividades que comercializa produtos cujo valor agregado
em mao-de-obra representa quase sua totalidade. Esses produtos sdo feitos artesanalmente pelos préprios
informais. As pessoas envolvidas nesta atividade sdo, em geral, de dois tipos: as primeiras,
comercializam produtos coloniais, verduras, massas e doces; as segundas, produzem produtos alimenticios
destinados aos trabalhadores das diferentes empresas da cidade, na hora da refei¢io ou lanche. No
COMERCIO DE PERFUMARIAS E COSMETICOS a grande maioria dos informais, que pratica esta
atividade, sao do sexo feminino, apresentando, no ato da comercializagdo, um conjunto de alternativas de
produtos como jéias e semi-j6ias. O comércio é de porta em porta. Estes produtos sdo em geral oriundos de
outros estados. Finalmente o COMERCIO DE OUTRAS ATIVIDADES NAO ESPECIFICADAS, foram
incluidos vendedores ambulantes de j6ias e semi-jéias, calcados, veiculos e artesanatos. Estas atividades
retnem caracterfsticas das demais atividades supracitadas.
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Outro fato que ratifica esse fenomeno ¢ o grau de escolaridade (tabela 6).
Observe-se que, do total de pessoas informais da amostra, 23,38% estao cursando ou
tém o 3° grau completo, dos quais 90,44% sao do sexo feminino.

Tabela 5 - Atividade e sexo dos informais

Atividade Masculino Feminino Total
Confeccdes 3 15 18
Artigos do Paraguai 9 9 18
Géneros Alimenticios 5 12 17
Perfumarias e Cosméticos 2 13 15
Outros 4 5 9
Total 23 54 77
% 29,87 70,13 100

Fonte: Dados da pesquisa

Tabela 6 - Grau de escolaridade

Grau de Confecgbes  Artigosdo Géneros Perfumariase Outros Total
Escolaridade Paraguai Alimenticios Cosmeéticos
M F M F M F M F M F Qtd %

10.G. Completo 1 5 2 5 1 2 - 1 - - 17 22.08
10.G. Incompleto - 2 3 - 3 5 - - 1 - 14 18,18
20.G. Completo 2 2 3 2 3 2 3 2 3 22 28,57
20.G. Incompleto - - - - - 1 - 1 1 - 03 3,9
30.G. Completo - 1 - - - - - 2 - - 03 390
30.G. Incompleto - 5 - - 1 - 6 - 2 15 19,48
Analfabetos - - - 2 1 - - - - - 03 3,9
TOTAL 3 15 9 9 5 12 2 13 4 5 77 -
% 3,90 19,49 11,69 11,69 6,49 15,58 2,60 16,88 5,19 6,49 100

* Outros: jéias e semi-joias, calgados, veiculos e artesanato.
Fonte: Dados da Pesquisa.

Quanto a faixa etaria, os informais de Passo Fundo apresentam uma popula¢ao
jovem, constituida por individuos entre 26 e 35 anos, que representa 57,15% do total

de trabalhadores no setor (tabela 7).
Percebe-se, também, que a atividade que concentra o maior nimero de jovens é

a atividade de perfumaria e cosméticos e que os individuos envolvidos nela sao, em
geral, estudantes de tempo parcial.
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Tabela 7 - Dados de identificagao por idade

ATIVIDADES
Idade Confecgoes Artigos do Géneros Perfumarias e Outros
Paraguai Alimenticios Cosméticos
M F M F M F M F M F

18a25 1 1 - 2 - 2 1 3 - - 12,99
26 a 30 1 7 5 - 1 - - 5 3 4 33,77
31a35 - 4 2 4 - 3 - 3 1 1 2338
35240 1 2 1 1 2 4 1 1 - - 16,88
41 a 50 - 1 1 - 2 1 - 1 - - 7,79
51 a mais - - - 2 - 2 - - - - 5,19
Total 3 15 9 9 5 12 2 3 4 5 77
% 3,90 1949 11,69 11,69 6,49 15,58 2,60 16,88 5,19 6,49 100

Fonte: Dados da Pesquisa.

Tabela 8 - Naturalidade dos informais

Localidade de Origem

Atividade Passo Fundo Fora de Fora do Estado
Passo Fundo
M F M F M F
Confeccdes 01 07 - 08 02 -
Artigos do Paraguai 02 03 04 06 03 -
Gen.Alimenticios 01 06 02 05 02 01
Perfumarias 02 05 - 07 - 01
Outros 01 02 01 02 02 01
Total 07 23 07 28 09 03
% 9,09 29,87 9,09 36,36 11,69 3,90

Fonte: Dados da Pesquisa.

Concomitante a este fendmeno, observa-se em Passo Fundo um constante fluxo
migratério de pessoas de municipios vizinhos na procura de emprego, servigos de
saade, educacao, etc, seja por processo tecnologico que expulsa o homem do campo
para a cidade, seja pelo fendmeno de atragao urbano/rural. Como nao poderia ser
diferente, muitos individuos que, na atualidade, sdao informais, também migraram
nesta expectativa. Em vista disso, constata-se que, do total de individuos
entrevistados, s6 38,96% sao naturais de Passo Fundo. Indubitavelmente, as
particularidades da economia de Passo Fundo, que é um pélo de desenvolvimento
econdmico regional, criam expectativas de emprego e de melhores niveis de bem-
estar social; contudo, a realidade salarial, o nivel de subemprego e, sobretudo, as
expectativas de vida insatisfeitas dos individuos terminam por encontrar abrigo na
informalidade.
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5.2 Estrutura da renda nas familias informais

Dentro da atividade economica, é importante saber quao inserida estdo as
atividades informais nas familias. Porém, cumpre lembrar que, de todos os
trabalhadores informais existentes no municipio de Passo Fundo, 54% da PEA possui
um emprego formal. Sendo assim, em nivel de familia, observa-se que 56,45% dos
individuos dependem exclusivamente desta renda informal. Isso, sem mencionar que
o fator mao-de-obra produtivo dos informais, assinalado pelo nimero de pessoas que
trabalham nas familias, 55,37%, é maior do que o do total das familias do municipio
de Passo Fundo, 33% (tabela 9).

Por outro lado, verificou-se que, do total de individuos que trabalham nas
familias, 56,45% depende inteiramente da renda da informalidade, sendo que o
restante depende das atividades formais da familia. Isso aponta o alto grau de
dependéncia familiar da renda informal, mais ainda, quando se sabe que, na
composicao relativa da renda familiar, 76,62% é de origem informal.

Tabela 9 - Tabela destino da renda

*1 *2 *3 *4

Atividades Formal Informal
Confecc¢bes 58 34 33 04 14
Artigos do Paraguai 69 49 34 - 18
Gen. Alimenticios 69 38 38 07 10
Perfumarias 50 18 29 05 10
Outros 25 14 16 02 07
Total 271 153 150 18 59
% - 56,45 55,35 23,38 76,62

*] = Namero de pessoas na familia do informal. *2 = Quantos dependem da renda desta
atividade, *3 = Quantos trabalham na familia, ¥4 = Quem contribui com a maior parcela no
or¢amento familiar.

Fonte: Dados da Pesquisa.

Frente a este panorama, cabe perguntar: por que, na familia, ndo passam todos
os membros produtivos a atividade informal? A resposta encontra-se basicamente na
seguranga oferecida por um salario fixo mensal no setor formal, em vista da
existéncia da estabilidade laboral. Dai pode-se manifestar que a nogao de risco e
incerteza faz com que exista predominantemente nas familias uma combinagao de
trabalhos formais e informais, que satisfazem maiores niveis de renda.
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5.3 Algumas causas da informalidade em Passo Fundo

Com o intuito de obter dados, na ética do informal, a respeito de fatores que
causam a informalidade, perguntou-se: Por que iniciou na informalidade? Verificou-
se que 41,19% dos entrevistados ingressou neste setor para poder incrementar a
renda (Tabela 10). Nesses casos, o individuo possui um trabalho formal e procura, na
informalidade, uma forma de aumentar as receitas.

E surpreendente, porém, que do total de entrevistados, somente 8,61%
ingressou na informalidade por desemprego. Isto significa que as pessoas, em Passo
Fundo, nao esperam estar desempregados, para incrementar a renda ou buscar um
salario maior. Por iniciativa prépria, buscam conquistar um padrao de vida mais
elevado. Em vista disso, a hipétese levantada sobre a complementaridade da renda
informal ao interior dos estados fica confirmada. Deve-se salientar, também, que
19,87% optou pela informalidade em fung¢do da flexibilidade de horarios, que lhes
permite conciliar suas vendas com os trabalhos domésticos ou atividades de trabalho
formal, principalmente no ramo de géneros alimenticios ou de perfumaria e
confecgdes que, em sua maioria, é ocupagao de mulheres.

Observa-se, também, que quase 50% dos entrevistados iniciou na informalidade
por indicagdo de um amigo que ja a praticava, justificando-se, em parte, o grande
crescimento dos informais nos altimos anos(Tabela 11). Deve-se ressaltar, contudo,
que tais resultados sao também causados por uma recessao acentuada que o Brasil
vem sofrendo ao longo dos tltimos 15 anos.

Os informais aprendem atuar nessa atividade por meio de amigos e familiares
mais experimentados; posteriormente, trocam experiéncias com outros que estao
comecando. Logo vao descobrindo que as ruas sao a escola onde podem aprender
quais bens sdo mais necessarios e qual o valor dessa necessidade (Hernando de Soto,
1987).

Deve-se considerar, ainda, que 18,39% iniciou-se no setor por vontade propria,
o que pode ser considerado como uma resposta do individuo ao mercado, para
desenvolver sua fonte de renda. Nio é uma rentincia ao progresso. E a busca por
outros meios, ja que o Estado foi ineficiente para propicia-los.

Muitos dos informais praticavam a informalidade desde crianga, junto com os
pais. Observou-se que tal fato ocorre, com maior freqiiéncia, na atividade de artigos
do Paraguai, sendo que aprenderam, na prépria familia, as artimanhas das vendas,
consideradas como tradi¢ao. Explica-se, assim, o percentual de 23,38% dos que estao
na informalidade ha mais de 10 anos.
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Tabela 10 - O porqué da informalidade
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Atividades *1 *2 *3 *4 *5 *6 *7 *8
Confeccdes M 01 - - 03 01 02 - -
F 08 03 10 07 - - 02 05
Artigos do Paraguai M 01 01 - 03 01 01 02 01
F 03 01 01 03 02 - 02 05
Gen. Alimenticios M 01 01 02 03 - - - 01
F 06 02 08 06 - 01 01 05
Perfumarias M - - - 02 01 - - 01
F 07 03 08 01 - - 03 03
Outros M - - - 02 02 01 01 -
F 03 01 03 01 - - 02 -
Total 151 30 12 32 31 07 05 13 21
% 19,87 7,94 21,19 20,53 4,64 3,31 8,61 13,91

*] = Flexibilidade de horarios, *2 = Recessao, *3 = Incremento na renda, *4 = Saldrio maior,
*5 = Rela¢do empregado-patrao, *6 = Tradicao de familia, *7 = Desemprego, *8 = Outros.

Fonte: Dados da Pesquisa.

Devido a facilidade de ser informal, uma vez que nao ha necessidade de possuir

capital inicial, poucos sio os que procuram um amigo para constituir sociedade.
Conforme mostra a Tabela 11, dos 77 questionarios aplicados, apenas uma resposta

indica a constitui¢ao de sociedade.

Constatou-se, também, que a informalidade é rentavel para a maioria dos

entrevistados, jia que a média de suas rendas oscila em torno de trés salarios

minimos.

Tabela 11 - Como iniciou na informalidade

Motivos Para Iniciar na Informalidade

Data

Indicagio  Constitui  Tradi¢io  Iniciativa Menosde 1 lab5Anos 5a 10 Anos Mais de 10
Atvidades de Amigo  Sociedade de Familia _ Prépria Outros Ano Anos
Confecgbes M - 01 02 - - - 01 - 02
F 06 - 02 07 03 01 07 03 04
Art. do Paraguai M 05 - 03 - 01 02 03 01 03
F 05 - 01 02 05 02 04 01 02
Gen.Alim. M 03 - - - 02 01 03 - 01
F 07 - 01 02 03 04 04 03 01
Perfumarias M 01 - - - 01 - 01 - 01
F 09 - - 03 02 03 06 03 01
Outros M 02 - 02 - - 01 - - 03
F 02 - 02 02 - 01 04 - -
TOTAL 87 40 01 13 16 17 15 33 11 18
% 45.98 1.15 14.94 18.39 19.54 19.48 42.86 14.28 23.38

Fonte: Dados da Pesquisa.
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6 ORGANIZACAO LABORAL E ECONOMICA DO TRABALHO NA
INFORMALIDADE

Os individuos, mediante a necessidade de um mercado mais dinamico,
procuram o centro das cidade para comercializar seus produtos. Assim, 62,34 %
possui seu "estabelecimento"7 na drea central, onde o fluxo de clientes é maior, e
devido a isso, terdo condigoes de vender mais.(Tabela 12)

No entanto, 37,66 % comercializa os produtos nos bairros onde reside,
aproveitando, também, o espago das proprias residéncias para implantar o
"estabelecimento comercial", conforme mostra a Tabela 12 onde 76,62 % dos
informais possui residéncia prépria. Considerou-se como estabelecimento préprio
também as bancas dos camelds e as dos feirantes, pois os mesmos adquirem o direito
de vender os produtos junto a Prefeitura Municipal.

A respeito, observa-se que 51,56 % dos entrevistados vende os produtos a vista e
48,44 % a prazo, sabendo-se que, na maioria dos casos, eles oportunizam ao
consumidor as duas possibilidades (Tabela 13).

Deve-se ressaltar, porém, que variam muito as condi¢bes de pagamento de
acordo com o tipo de atividade. No setor confec¢do, concentra-se mais a venda a
prazo, devido ao fato de o preco das mercadorias ser mais caro. As condi¢bes que
preponderam nas vendas sao de 30 dias ou de pagamentos em duas ou mais vezes.

Tabela 12 - Localizagao

Estabelecimentos Localizagéo
Atividades Préprio Alugado Centro Bairros
Confeccdes M 02 01 - 03
F 10 05 06 09
Art. Paraguai M 09 - 08 01
F 09 - 06 03
Géneros Alimenticios M 05 - 05 -
F 10 02 09 03
Perf. e Cosméticos M - 02 - 02
F 08 05 08 05
Outros M 03 01 04 -
F 03 02 02 03
TOTAL 59 18 48 29
% 76,62 23,38 62,34 37,66

Fonte: Dados da Pesquisa.

" Entende-se como estabelecimento o local onde os camelés e feirantes expdem seus produtos e também o local
de domicilio residencial, aproveitado para esse objetivo.
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Nas atividades de Artigos do Paraguai e de Géneros Alimenticios, as vendas
concentram-se mais nos pagamentos a vista, por estar assim convencionado nas
empresas formais e pelo fato de os pregos serem mais baixos. Isso se verifica,
também, na atividade de Perfumaria e Cosméticos, em que o prazo varia de 08 a 15
dias.

Tabela 13 - Formas de comercializac¢ao

Vendas Vendas a prazo

Atividades Avista A prazo Condicbes Garantias
*1 *2 *3 *4 *5 *6 *7

Confeccdes 10 17 01 03 10 10 14 03 13
Artigos 16 09 01 03 03 01 08 01 03
Gen. Alimenticios 17 12 - 02 02 - 12 01 03
Perfumarias 15 15 05 06 02 - 14 01 08
Outros 08 09 03 - 04 03 07 01 04
Total 66 62 10 14 21 14 55 07 31
% 51,66 48,44 16,95 23,73 35,59 23,73 59,14 7,53 33,33

*1 = Semanal, *2 = Quinzenal, *3 = Mensal, *4 = Duas ou + vezes,*5 = Cheque,
*6 = Nota Promisséria, *7 = Contrato Verbal.

Fonte: Dados da Pesquisa.

Como forma de garantia, os informais usam "cheque pré-datado" pela facilidade
do uso. A "ética" do comércio sustenta-se no contrato verbal: a simples anotagao em
suas agendas das vendas efetuadas, das quais nao possuem nenhuma garantia legal,
apenas a palavra do comprador.

Como nao existe outra forma de contrato, as transagdes mencionadas sio
utilizadas entre amigos ou recomendados, os quais muitas vezes nao possuem
cheque, pois ndo tém acesso a bancos. No entanto, a pesquisa revelou que eles nao
encontram dificuldades na hora da cobranca. Isto, se deve ao fato de os informais,
freqlientemente, possuirem canais e niveis de atividades rigorosamente estabelecidos,
cuja organizagao interna seria até invejavel para o setor formal.

Sao justificaveis as formas de publicidade que os informais vém utilizando para
aumentar as vendas. Um exemplo é o telefone, ja utilizado por 11,34 % dos
entrevistados, para vender as mercadorias, seguido pelo cartao de visitas. Verifica-se
deste modo, a organizacao e a diversificacio dos métodos utilizados (Tabela 14).

O maior percentual, isto ¢, 40,21 % opera por meio de visitas a domicilio,
caracteristica do setor de Confeccoes e também de Perfumarias e Cosméticos, sendo
que 28,87 % expoe seus produtos em bancas, caso em que se situam camelds e
feirantes.
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Tabela 14 - Publicidade e perfil do cliente

Publicidade Perfil do Cliente
Atividades *1 *2 *3 *4 *5 *6 *7 *8 *9
Confecgbes 13 05 02 06 - - 11 15 04
Artigos do Paraguai 03 01 - - 14 01 12 13 01
Gen. Alimenticios 07 - - - 10 01 03 11 -
Perfumarias 12 02 01 05 01 02 06 12 02
Outros 04 03 01 - 03 - 03 08 03
Total 39 11 04 11 28 04 35 59 10
% 40.21 11.34 4.12 11.34 28.87 4.12 33.65 56.73 9.62

*] = Visitas a domicilio, *2 = Telefone, *3 = Cartao, *4 = Vendedoras,
*5 = Exposi¢do do produto, ¥*6 = Outros, *7 = Classe baixa, *8 = Classe média, *9 = Classe alta.

Fonte: Dados da Pesquisa.

Comprova-se que, enquanto a informalidade vem crescendo, a populagao vem
descobrindo e aprendendo a vé-la como outra opgao no comércio. Temos, como
exemplo, a Feira do Produtor, que se realiza nas quartas e sidbados, em Passo Fundo,
e que movimenta, aproximadamente, 10000 pessoas mensalmente. Nela sao
comercializadas mercadorias alimenticias e pegas de artesanato.

Quanto aos clientes que se abastecem pelo mercado informal, as condigbes de
pagamento sao diversas. Por exemplo, 56,16% dos clientes paga com cheque; em
dinheiro, apenas 39,73% (Tabela 15). Um percentual de 58,75% compra a vista,
condicio predominante no setor Artigos do Paraguai, sendo que, no setor de
Confecgoes, a condigdo mais freqiiente é o prazo de 30 e 60 dias. Nesses casos,
justificam-se as condigdes de venda, por meio das quais sao repassadas as condigoes
de compra.

A informalidade acontece, também, nas empresas que vendem aos informais.
Conforme constata-se na Tabela 16, 55,70 % compra os produtos sem nota fiscal e
40,51%, com nota fiscal. Subentende-se um certo pacto entre a empresa que vende e
o informal que compra.

Poucos sao os que possuem acesso a crédito bancério. Apenas 37,66 % possui
conta corrente, utilizando, com freqiiéncia, o limite do cheque especial, como forma
de capital de giro, quando necessario. Porém, o mais comum ¢ pedir emprestado
para amigos ou parentes, quando da necessidade para suas despesas e compras.
Como nao conseguem empréstimos bancarios, procuram, por conta propria,
empréstimos na informalidade.

O grupo maior, 62,34%, nao utiliza nenhum meio para obter capital de giro.
Muitos responderam que somente compram quando possuem o dinheiro; outros,
que sao comissionados, revendem para empresas, nao possuindo, assim, a
responsabilidade de adquirirem os produtos.
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Tabela 15 - Condigbes de compra

Pago a Pago a Prazo Formas de Pagamento Comprovantes de Compra
Atividades Vista 15 30 30/60 Cheque Dinh. Contrato Nota Fiscal
Verbal Sim N&o parcial
Confecgdes 07 01 04 08 15 03 01 07 09 03
Art. do Paraguai 17 - - 02 04 14 - 05 14 -
Gen.Aliment. 10 03 - - 04 06 - 08 09 -
Perfumarias 05 07 02 01 11 04 01 08 07 -
QOutros 08 - - 05 07 02 0l 04 05 -
TOTAL 47 11 06 16 41 29 03 32 44 03
% 58,75 13,75 7,5 20,00 56,16 39,73 4,11 40,51 55,70 3,79
Continuac¢io da Tabela 15
Acesso ao Crédito Bancario Meios de Obter Capital de Giro
Atividades Sim Né&o Cheque Poupanca Empréstimo  N&o utilizam
Especial de amigos
Confecgbes 10 08 02 02 04 09
Artigos do Paraguai 04 14 -- 02 06 09
Gen.Aliment. 03 14 03 01 01 14
Perfumarias 08 07 -- 01 01 13
Outros 04 05 01 -- 05 03
TOTAL 29 48 06 06 17 48
% 37,66 62,34 7,79 7,79 22,08 62,34
Fonte: Dados da Pesquisa.
Tabela 16 - Fornecedores
*1 Fornecedor *2 *3 *4 *5
Atividades Estado Fora Niimero Sim Nio -30 +30
s Estado
Confeccoes 06 12 107 11 07 03 08 16 05
Art. do Paraguai 01 17 159 16 02 10 06 07 15
Gen. Alimenticios 17 - 37 02 15 01 01 10 07
Perfumarias 11 04 38 01 14 01 - 11 05
Outros 06 03 47 06 03 02 04 07 06
TOTAL 41 36 388 36 41 17 19 51 38
% 53.25 46.73 46.75 53.25 47.22 5278 57.30 42.70

*1 = Local em que faz as compras, *2 = Viaja para adquirir mercadorias,
*3 = Viaja a cada quantos dias, *4 = A empresa que fornece - Formal,
*5 = A empresa que fornece - Informal, Fonte: Dados da Pesquisa.

No setor Confecgoes e Artigos do Paraguai, ocorre a maior concentragao dos
informais que viajam para fazer as compras, geralmente a cada 30 dias. Nas demais
atividades, isso ndo ocorre, ou seja, 53,25 % nao viaja, sendo que muitos sao visitados

pelos fornecedores locais.

Do total de fornecedores, somente 57,30 % das empresas sao formais e o
restante informais, evidenciando o crescimento e o tamanho da economia informal,

com excecao dos Géneros Alimenticios em que o faturamento mensal é mais baixo.



Teor. Evid. Econ., Passo Fundo, v. 1, n. 2, p. 43-64, novembro 1993 61

Observou-se que o percentual médio, aplicado para a venda dos produtos com
relagdo a sua compra, ficou em 77%. Contudo, os precos de venda, em relagao ao
setor informal, sao significativamente inferiores.

Para finalizar, um ponto de grande importancia merece comentério: 84.42 %
dos entrevistados nunca teve problemas com a fiscalizagio, apenas 15.58 % sendo
este percentual representado quase pela totalidade de camelos, que ja teve inclusive,
as mercadorias apreendidas, em func¢ao de comercializarem produtos importados.
Segundo normas da Receita Federal, somente podem ser adquiridos produtos
importados para uso préprio e nao para comércio.

Os dados permitem concluir que é muito facil ingressar na informalidade, visto
ser necessario pouco ou nenhum capital inicial, uma vez que essa atividade depende
quase exclusivamente de mao-de-obra e que praticamente nao ha fiscalizacao.
Conclui-se, ainda, que, embora nao necessariamente garanta sobrevivéncia do agente
envolvido no processo, permite as familias obter uma renda média que oscila em
torno de trés salarios minimos. Renda atrativa, caso se leve em consideracao a
flexibilidade dos horarios de trabalho, o capital minimo e, sobretudo, a facilidade de
entrar no mercado informal.

7 CONCLUSAO

Tendo em vista que o objetivo deste trabalho foi analisar alguns aspectos sécio-
econdmicos do setor informal, inserido no comércio urbano de Passo Fundo, nos
ultimos 15 anos, podem-se listar as seguintes conclusoes:

1. Para fins de quantificar o mercado informal, optou-se por defini-lo como um
processo pelo qual os agentes econdémicos criam um espago paralelo, que esta
inserido no mercado formal, frente a ineficiéncia do sistema de mercado de suprir
suas necessidades basicas, como, por exemplo, emprego, rentabilidade e
produtividade. Nessas circunstancias, sao informais todas as atividades econémicas
que nao possuem registro, nao pagam impostos € nao aparecem nas contas nacionais.

2. Com relagdo as tendéncias da economia informal em Passo Fundo, pode-se
manifestar que acompanhou a redugao da participagao relativa do Setor Primario,
Secundario e Terciario, no periodo 1980-91. Assim, estima-se que a informalidade,
no municipio, representa hoje 31,42% da sua renda interna (Média do Perfodo
1980-91). Essa magnitude do setor envolve 23.986 pessoas, isto é, em torno de 16,3%
do total da populagao de Passo Fundo.
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Contudo, a maioria do contingente humano desse setor esta composto por
profissionais liberais (médicos, odontélogos, advogados, contadores, etc.),
empresarios, que nao dao nota fiscal e sonegam impostos, e trabalhadores com
carteira assinada que fazem "bico", restando uma participagao marginal aos camelos e
ao jogo do bicho. Isto porque, em cada dez pessoas com um trabalho formal, 3,9
possuem algum vinculo com a informalidade. Assim, seria muito ingénuo
argumentar que todos os informais sdo camel6s ou outros do género, que circulam
nas ruas da cidade, perante os 23.986 informais passofundenses.

3. Cabe lembrar que a analise implementada, até aqui, particularizou seu estudo
nos comerciantes de confecgbes, artigos do Paraguai, géneros alimenticios,
perfumarias e cosméticos. A pesquisa revelou serem esses individuos, em sua maioria,
do sexo feminino, jovens, estudantes e com grau de escolaridade médio. Essas
caracteristicas estao acompanhadas do processo migratério campo-cidade, isto €, a
maioria dessas pessoas nao nasceram em Passo Fundo, mas sim em torno do
municipio.

4. A produtividade do fator mao-de-obra nas familias com atividades informais
apresenta-se superior a das familias com atividades formais; conseqiientemente, na
composicao da renda, o setor informal contribui com 76,62% diretamente. Observou-
se, entretanto, que as familias mantém vinculos empregaticios formais, em funcao da
estabilidade laboral existente nesse setor, deixando clara uma nog¢ao de adequagao
de suas atividades em fungao dos ricos e incertezas da informalidade.

5. Quanto as causas da informalidade, ficou evidente que a maioria dos
individuos informais ingressou no setor para complementar sua renda, em constante
deterioragao pelo arrocho salarial. Esse fato marca uma distancia fundamental entre
a causalidade de cidades metropolitanas e a do interior. Enquanto nas grandes
cidades se acredita que a informalidade abate o desemprego, em cidades pequenas,
estas atividades ficam como um complemento da renda familiar, posto que as
pessoas, antes de ingressar na informalidade, possuem um emprego formal.

Concomitante a este fendémeno, pode-se perceber que, dado o cardter
migratério campo-cidade, que identifica o informal, esses, quando nao conseguem
um emprego no municipio, em um curto periodo, migram para as grandes cidades
em busca de emprego e, niao encontrando, devido a nao existéncia de outras
atividades econdmicas e mesmo a falta de preparo, ingressam na informalidade.

6. Com relacdo a organizacao laboral do setor, o grau de flexibilidade para
entrar e sair da atividade € tal que, para ingressar na informalidade, nao é preciso
necessariamente deter um capital préprio inicial. Dessa maneira, o mercado que, por
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definigdo, ¢ o local de compra e venda das mercadorias aproveita espagos da prépria
residéncia, bem como qualquer lugar puablico ou privado onde existe fluxo constante
de possiveis clientes.

Sob esse particular, as formas de comercializagao sustentam-se na "ética de
contato verbal" que incluem o cheque pré-datado. Nessas circunstancias, a pesquisa
revelou que os informais nao encontram dificuldades na hora da cobranga, porque
freqlientemente possuem canais e niveis de atividades rigorosamente estabelecidos,
cuja organizagao interna seria até modelo para o setor formal.

A dinamica da organizagao do mercado informal ndo sé se limita a um sistema
de comercializacdo primario, posto que seus agentes econdmicos apresentam
estratégias ;depuradas e modernas de publicidade e diversas formas de
financiamento entre o fornecedor de mercadorias e o informal, e entre este e seu
cliente, ja que nao possuem acesso a crédito bancario. Como resultado, a renda
obtida no setor informal é atrativa, caso se leve em consideracao a flexibilidade dos
horérios de trabalho, o pequeno capital de giro necessario e sobretudo, a facilidade
de entrar e sair neste tipo de mercado.
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ABSTRACT

SOCIAL AND ECONOMIC ASPECTS OF INFORMALITY IN THE TRADE SECTOR
OF PASSO FUNDO: AN ANALISYS OF THE STAFF FACTOR

This present article estimates the magnitude of the informal economy in Passo
Fundo municipality (RS). It works on its causalties and socio-economic caracteristics.
Therefore, the study assumes the fact that inside small and mediwm size innes cities,
the informality groth it is not linked with unemploiment levels, but with squeeze salary
and under-employment.

Key-words: informality, business, regional economy.




